
智能菌肥机：为什么能降低成本 70%？

 微生物肥料最大的问题是什么？

行业发展的一般规律是，随着技术进步，规模扩大，生产效率的提高，产品

价格会出现慢慢下降的趋势。这种趋势在微生物肥料行业表现不明显，其价格相

对化肥农药还是太高，单位面积的使用成本还是太高。

微生物肥料发挥作用，需要施用一定量，到达一定“阈值”。很多情况下，因

价格高，用户舍不得多用，微生物肥料的潜力没有挖掘出来。

 为什么微生物肥料产品价格偏高？

1. 主要原因：生产模式问题。

作为生产厂家基本都照搬了医药微生物、工业微生物的生产模式。这一模式

的特点是：大规模的设备投资，运营成本高、管理费用大。到任何一个标准的菌

肥工厂，就会看到各种各样的大型、复杂的设备。稍微正规一点的工厂就要几千

万元的投资，所有费用开支都要加在产品成本上。

所以，需要认真思考的问题是：我们农业微生物真的需要照抄、照搬工业微

生物那种生产模式吗？



2. 次要原因

流通渠道长：一个产品从工厂出来，一般要经过批发商、零售商，才能到用

户、到田间，层层加价。

市场推广费用高：大部分微生物肥料还有一个市场教育的问题，销售成本要

比化学肥料、化学农药高很多，这些都要转嫁到用户身上。

包装费用高：不管是为了产品营销，还是为了保证产品质量，微生物产品的

包装费用普遍很高，包装一个比一个漂亮，有的产品包装费用甚至占到了出厂价

格的 50%以上，浪费非常惊人。

生产模式落后是微生物肥料价格较高的主要原因，其他是次要的。流通渠道

长、市场推广费用高、包装费用高，在其他农资产品上也或多或少的存在，唯有



生产模式不适合是微生物产品独有的。

 为什么菌肥扩增技术能够大幅度降低成本？

为了降低用户使用成本，益禾箭公司发明了创新性新方案：

菌种装配+现场扩增

菌种装配+现场扩增-这样表述可能有点专业，其实说白了，就是用户把菌肥

制造工厂搬回家，搬到田间地头，自己用肥，自主制造，什么时间用，就自己什

么时候生产，方便灵活。

做为工厂我们不再向用户提供最终产品，而是只提供 2样东西：菌肥扩增机

和发酵菌包。用户利用智能菌肥机和发酵菌包，自主制造菌肥。

菌肥扩增机也可叫菌种扩增机、微生物肥料机，微生物发酵机，叫什么不重

要，实际上是一个简单、实用的全自动微生物肥料制造设备，价格便宜，一般农

户都能接受。

发酵菌包是菌肥扩增机的配套产品，由 2部分组成：功能菌种和发酵培养料。

菌肥扩增机中加入水和菌包后，经过一定时间培养、发酵，即得到微生物肥料，

操作非常简单。



• 不再需要大型、复杂的设备！

• 不再需要高昂的运营成本！

• 不再需要层层传递、加价！

• 不再需要精美的包装！

• 不再需要不必要的运输成本！

经测算，新方案可降低使用成本 70%-90%。

现场扩增菌肥的另外 2 个好处是：菌液更新鲜了，微生物代谢产物也更丰富

了。这也就是可以把菌肥扩增机看作一个小型农药厂的原因。

从事农业微生物行业的人很幸运，为什么这么说？微生物肥料毕竟是活的东

西，不像化学肥料或农药是死的东西，这就为用户自己现场繁殖微生物肥料提供

了理论可能性。如果是化学肥料、化学农药，那就必须大投资、大生产，不可能

一家一户小规模生产。

 新方案的三个创新

• 技术路线创新-主要是菌种制造技术创新，要有与菌肥现场扩增相配套的

菌种，普通菌种并不适合现场扩增；

• 生产方式创新-从原来的厂商制造，用户使用，变为了厂商-用户联合生

产，用户使用；

• 商业模式创新-价值链的再造，去掉了不创造价值的环节，并重新分配利

润。不再是简单提供成品菌肥，而是提供扩增机、发酵菌包及技术服务，流

通渠道也相应偏平化。


